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Auf bestem Wege.
Mit der NRW-AuBenwirtschaftsférderung
neue Markte erschlie3en.

www.nrw-international.de 4
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Ein Land voll groBer Ideen.
Und ebenso groBBer Export-Potenziale.

Reisen bildet — Marktanteile. Immer mehr nordrhein-westfalische Unternehmen
bekommen aus diesem Grund Fernweh und stoBen in neue Absatzgebiete vor, im
benachbarten Ausland wie auch in Ubersee. Vielen kleinen und mittleren Firmen
erscheint jedoch der Schritt in die vermeintliche Fremde immer noch als Sprung ins
Ungewisse, als Uberspringen einer Hurde.

Nattrlich benétigt man Anlauf fur diese Hurde. Genau hier kommt die NRW-AuBen-
wirtschaftsforderung zum Tragen: mit einem dichten Netzwerk von Experten, Institu-
tionen und Kontakten, die die ersten Schritte deutlich erleichtern.

Als Kooperationsplattform all dieser Aktivitaten dient seit 2007 die NRW.International
GmbH, die in 6ffentlich-privater Partnerschaft kleine und mittlere Unternehmen bei
der Kontaktaufnahme und damit beim Einstieg ins Ausland tatkréaftig unterstitzt.
Diese Broschure erldutert die Instrumente und zeigt die Erfolge. Und sie soll Mut
machen, Chancen zu nutzen, wenn sie sich bieten.




Die NRW-AuBenwirtschaftsféorderung.
Zugkraft von Haus aus.

Wer in Nordrhein-Westfalen auf die Exportschiene setzt, hat von vornherein einen
groBen Vorteil: Er kann sich auf ein dicht geknupftes Netzwerk aus erfahrenen
Ratgebern, Kontakten und Hilfestellungen verlassen, um seine Erfolgschancen im
Ausland von Anfang an so gilinstig wie moglich zu beeinflussen. Diese Vernetzung
zwischen einzelnen Akteuren und Institutionen, zwischen privater Wirtschaft und
offentlichen Einrichtungen ist Ausdruck einer besonderen Verbundenheit. Zugleich
steht sie fur eine Kultur der Zusammenarbeit, die in Nordrhein-Westfalen Tradition
hat und auch ganz bewusst weiter geférdert wird — weil sie Zukunft hat.

Wie in der Marktwirtschaft tGiblich, sind auch beim Exportieren die Unternehmen die
Lokomotiven, die alles ziehen und ins Rollen bringen. Politik und Verwaltung konnen
jedoch dabei wichtige Weichen stellen, Signale setzen, Fahrplane optimieren und
vor allem helfen, am richtigen Bahnhof auszusteigen.

Willkommen also in Nordrhein-Westfalen. Und zugleich: Willkommen auf einem
globalen Markt der Moglichkeiten.
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Einsteigen und Tiiren 6ffnen.

Fachleute, die beim Exportieren helfen
kdnnen, sind in Nordrhein-Westfalen v
iImmer in der Nahe.
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Ansprechbar und naheliegend.
Die Industrie- und Handelskammern.

Die Mitarbeiter der 16 nordrhein-westfélischen Industrie- und Handelskam-
mern sind immer ganz nah am Geschehen. Und das nicht nur vor Ort, sondern
auch in den meisten Exportmarkten. Was einen so einfachen wie weit reichen-
den Grund hat: ein dichtes Netzwerk von insgesamt 117 deutschen Auslands-
handelskammern, verteilt auf 80 Lander. Diese Buros sind direkt in das Markt-
geschehen vor Ort eingebunden, liefern permanent wichtige Informationen
und sehen frihzeitig, wo sich Geschaftsmoglichkeiten ergeben kénnten.

Doch die Fachleute der Kammern héren nicht nur weltweit das Gras wachsen.
Sie beraten auch vor Ort umfassend bei Zollregelungen, Ursprungszeugnissen,
Ausfuhrvorschriften und all den anderen zahllosen Details, die unerfahrenen
Exporteuren das Leben auf fremdem Terrain zundchst einmal schwermachen.
Eigene Datenbanken zu beispielsweise Steuerfragen und Fordermitteln stehen
genauso zur Verfuagung wie jahrlich rund 500 Info-Veranstaltungen zu den
wichtigsten Export-Themen.
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Engagiert und hilfreich.
Die Handwerkskammern.

Immer 6fter erstreckt sich der Aktionsradius mittelstandischer Handwerksbe-
triebe Gber die Landesgrenzen hinaus. Wichtiger Impulsgeber und Schrittma-
cher auf dieser Suche nach neuen Markten sind die nordrhein-westfalischen
Handwerkskammern — mit ihren buchstablich grenzenlosen Dienstleistun-
gen. Denn erfahrene AuBenwirtschaftsberater helfen den Unternehmen, sich
jenseits der Grenzen zurechtzufinden, sich systematisch vorzubereiten und
zugleich Phantasie und Flexibilitat bei der Umsetzung zu zeigen. Die sorgsame
Beratung der Handwerkskammern, unterstitzt von den Auslandshandels-
kammern, schafft so die Voraussetzungen fur ein groBtmdogliches Nutzen von
Erfolgschancen.

Antworten auf viele kleine und groBBe Fragen werden auch hier von kompetenten
Ansprechpartnern geben: zu geeigneten Niederlandisch-Sprachkursen genauso
wie zur Moglichkeit von Kooperationsbérsen im fernen Asien. In Gbergreifen-
den Gemeinschaftsprojekten werden die typischen Hindernisse wie fehlende
Partner oder mangelnde Informationen tber die fremde Kultur zielfuhrend
angegangen. Alle NRW-Handwerkskammern arbeiten engim Verbund ,,Hand-
werk international” zusammen, um lokal vorhandenes Spezial-Know-how
flachendeckend zur Verfligung stellen zu kénnen.

_ Handwerk
international

,7,.‘
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Aufmerksam und zuganglich.
Die NRW.BANK

Exportgeschéfte sowie Auslandsinvestitionen bieten gro3e unternehmerische
Chancen, bergen aber auch erhdhte finanzielle Risiken. Es gilt, verlassliche
Informationen zu beschaffen, die richtigen Kooperationspartner zu finden und
die passende Finanzierung; die richtige Risikoabsicherung auf die Beine zu stellen.

Hier setzt das Beratungs- und Finanzierungsangebot der NRW.BANK an. Mit
ihrer EU- und AuBenwirtschaftsférderung sowie eigenen Férderprogrammen
unterstitzt die NRW.BANK insbesondere kleine und mittlere Unternehmen.
Das Ziel dabei: die Starkung der Wettbewerbsfahigkeit der nordrhein-westfali-
schen Wirtschaft auf Auslandsmarkten zur Sicherung von Arbeitsplatzenin NRW.

Neben Lésungen zur Exportabsicherung und zur Finanzierung von Auslandsin-
vestitionen zeigt die NRW.BANK auch, wie Unternehmen deutsche, européische
sowie nationale auslandische Férderprogramme nutzen kénnen. Als Partner
im Enterprise Europe Network der Europaischen Kommission kann die NRW.
BANK dabei auf ein umfangreiches internationales Kontakt- und Kooperati-
onsnetzwerk zu Wirtschaftsfordereinrichtungen und Férderbanken in Europa
zuruckgreifen.

& NRW.BANK
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Verbindlich und weltoffen.
Die Kooperationsplattform NRW.International.

Koordiniert werden die operativen Aufgaben der AuBenwirtschaftsférderung
in Nordrhein-Westfalen von der NRW.International GmbH. Einer Gesellschaft,
die in offentlich-privater Partnerschaft den Knotenpunkt in diesem Forder-
Netzwerk bildet — um Unternehmen ganz gezielt unterstitzen zu kénnen bei
ihren ersten Schritten ins Ausland.

Trager der NRW.International GmbH sind zu je einem Drittel die Industrie- und
Handelskammern in Nordrhein-Westfalen, die Handwerkskammern des Lan-
des sowie die NRW.BANK. In enger Abstimmung mit diesen Partnern und wei-
teren Akteuren wie Wirtschaftsforderungsgesellschaften, Verbanden, Clustern
und Landesinitiativen wird den Anforderungen der Unternehmen so bedarfs-
gerecht wie moglich entsprochen bei den verschiedensten Kontaktaufnahmen
im Ausland. Hauptinstrumente bei der MarkterschlieBung sind Messeteil-
nahmen und Unternehmerreisen — immer unter der Ma3gabe eines moglichst
effizienten und transparenten Einsatzes von Mitteln. Geférdert werden die
Projekte von NRW.International durch das nordrhein-westfalische Wirtschafts-
ministerium, das auch die politisch-strategische Ausrichtung der AuBenwirt-
schaftsférderung steuert.

\E. m$‘E,\I£NATIONAL
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Viele Wege fiithren zum Mehr.

Mit einem breiten Spektrum erprobter
MaBnahmen unterstitzt NRW.International
die ersten Schritte in fremde Spharen.
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Die Instrumente der NRW.International GmbH

Kontakte kniipfen und ausbauen -
durch Messeteilnahmen im Ausland.

Es gibt immer Interessenten fir ein bestimmtes Produkt oder Angebot — man
muss sie nur finden. Und wo sind die Aussichten besser als auf der passen-
den Fachmesse im entsprechenden Land? Wenig Aufwand erreicht hier gréBt-
moglichen Nutzen: direktes Herangehen an die Zielgruppen, unmittelbares
Feedback auf das Angebot, ein klarer Blick fur die Bedurfnisse potenzieller
Kunden. Und dazu die Moglichkeit, sofort einen Schritt weiter zu kommen, in
konkrete Verhandlungen zu treten. Besser kann man sein Angebot an einen
Markt eigentlich kaum prasentieren und auf die Probe stellen, einen lebendigen
Eindruck von Land und Leuten gewinnen. Alles Griinde, welche die Teilnahme
an Auslandsmessen zu einem der effizientesten Instrumente beim Einstieg in
fremde Méarkte machen.

Doch gerade kleine und mittlere Unternehmen haben es meistens schwer,
einen solchen Auftritt vor Ort ohne entsprechende Unterstitzung stemmen
zu kdnnen. Die Uberzeugende Antwort auf dieses Problem kann darum nur
lauten: Messeteilnahme auf gemeinschaftlicher Basis. Denn bei gemeinsamen
Messestéanden wird der notwendige Aufwand auf viele Schultern verteilt — bei
Wahrung der vollen Prasentations-Chancen fur jedes einzelne Unternehmen.
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AT ALLAR AR AEAECA
-

Messeteilnahmen mit NRW.International: ein Exportschlager fiir sich.
Das Land Nordrhein-Westfalen bietet im Rahmen der NRW-AuBRenwirtschafts-
forderung interessierten Unternehmen die Méglichkeit, an solchen gemeinsa-
men Messestdnden im Ausland wirkungsvoll teilzunehmen. Dies kann auf der
Flache eines offiziellen NRW-Messestandes geschehen, aber auch innerhalb
eines eigenen NRW-Pavillons auf einem Stand des Bundes.

Vorbereitet und umgesetzt wird die Teilnahme von professionellen Messe-
durchftihrungsgesellschaften, was perfekte organisatorische und technische
Betreuung vor Ort garantiert. Das Teilnahmepaket umfasst einen schlissel-
fertigen Messestand inklusive Standtechnik, firmentbergreifende Werbemaf3-
nahmen sowie ein Rahmenprogramm. Zudem steht ein fachlich qualifizierter
NRW-Landesreferent als Standleiter zur Verfugung, der getbt darin ist, Kon-
takte und Informationen aus dem Gastland aufzunehmen. Und damit man sich
so schnell wie méglich gut versteht, gibt es obendrein einen zentralen Dolmet-
scherdienst. Alles in allem ein attraktives Angebot, mit dem Unternehmen zu
gunstigen Konditionen auf unmittelbare Tuchfihlung mit neuen Méarkten gehen

kénnen. MADE
IN
Ob in Dubai, Istanbul, Bangalore oder in Paris: Das Auslandsmesseprogramm kNRW

kommt an. Und damit auch alle Unternehmen, die sich mit ihm prasentieren.
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Die Instrumente der NRW.International GmbH

Mit wenig Aufwand viel Wirkung erzielen —
dank der Kleingruppenférderung.

Um kleineren Unternehmen mit weniger als 250 Mitarbeitern die Chance indi-
vidueller Messebeteiligung auf eigene Faust zu erméglichen, bietet das Land
Nordrhein-Westfalen die so genannte Kleingruppenférderung an. Wichtigste
Voraussetzung ist, dass interessierte Unternehmen sich zu einer Gruppe von
mindestens drei Firmen zusammenschlieBen, um gemeinsam auf einer aus-
landischen Messe ihrer Wahl auszustellen. Ein solcher Zusammenschluss von
Gleichgesinnten lasst sich zumeist iber Kammern, Verbande, Messeveran-
stalter oder informelle Kontakte organisieren — oder tber die Liste der sich
in Planung befindenden Gemeinschaftsbeteiligungen, die auf dem AuBen-
wirtschaftsportal (www.nrw-international.de) zu finden ist. Wer die Anfor-
derungen einer Kleingruppe erfullt, kommt in den Genuss finanzieller Unter-
stutzung. Weitere Vorteile der Kleingruppenférderung: Auch die Planung und
Organisation des Messestands — und damit zugleich die Kosten — kdnnen auf
mehrere Betriebe verteilt werden.

Bezuschusst werden Kosten, die bei der Vorbereitung oder Durchfiihrung der
Messe entstehen, wie zum Beispiel gemeinsame VorbereitungsmaBnahmen
und Werbung, Standmiete, Standbau oder Dolmetscher. Die Forderung um-
fasst 50 Prozent der férderfahigen Kosten, hochstens jedoch 5.000 Euro pro
Unternehmen und Jahr. Von Antragstellung bis Bewilligung lauft die Abwick-
lung dieser Foérderung tiber NRW.International.
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Die Instrumente der NRW.International GmbH 17

Tiiren elegant 6ffnen —
auf Delegations- und Unternehmerreisen.

Eine besonders anschauliche Begegnung mit neuen Exportmérkten bieten
Reisen, in denen die Unternehmensvertreter als Delegation unterwegs sind.
Nicht selten fuhrt der offizielle Charakter des Besuchs einer Gruppe von Dele-
gierten zum Offnen sonst verschlossener Tiiren — was das Kennenlernen wich-
tiger Entscheidungstréger in aller Regel spirbar erleichtert. Dieses spezielle
Angebot richtet sich an Unternehmen jeder GréBe und wird gemeinsam mit
den Netzwerkpartnern organisiert, unterstttzt durch Mittel der Landesregie-
rung. Die Reisen werden von Experten aus Nordrhein-Westfalen wie auch von
Fachleuten vor Ort fachlich begleitet und je nach Entwicklungs- und Wachs-
tumspotenzial politisch flankiert. Im Vorfeld wird ausftihrlich Gber politische
Hintergrinde, die wirtschaftspolitische Lage und die Branchenstruktur des
jeweiligen Gastlandes informiert.

Unter dem Motto ,NRW goes to ..." werden zudem spezielle Mehrbranchenrei-
sen in wachstumsstarke Zielmarkte angeboten. Sie umfassen eine durchge-
hend individuelle Betreuung und die hochrangige Begleitung durch Mitglieder
der Landesregierung.
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Die Instrumente der NRW-AuBenwirtschaftsférderung

Systematisch Geschaftspartner treffen —
auf Kooperationsb6rsen und Fachsymposien.

Gleich und Gleich gesellt sich gern. Was die von NRW.International und Part-
nern organisierten Kooperationsboérsen fiir Auslandsméarkte immer wieder
aufs Neue beweisen. Sie bieten exportwilligen Unternehmen reichlich Gele-
genheit, potenzielle Geschéaftspartner vor Ort zu treffen und kennen zu ler-
nen. Anfragen von passenden und interessierten Unternehmen werden dabei
so geblindelt, dass von vorneherein eine moglichst hohe , Trefferwahrschein-
lichkeit"” erzielt werden kann. Die Erfahrung zeigt, dass Kooperationsboérsen
- richtig geplant — eine exzellente Plattform zum Aufbau von qualifizierten
Erstkontakten sind.

Ein gleichsam wertvolles Instrument zur Geschaftsanbahnung sind die Fach-
symposien. Sie ermdglichen den Unternehmen die Prasentationihrer Produkte
und Dienstleistungen in einem Fachvortrag vor ausgewéahlten Unternehmern
mit anschlieBendem Gesprach. Der Austausch mit Experten, Einzelgesprache
und Besichtigungen geben Einblick in die markt- und wirtschaftspolitischen
Rahmenbedingungen vor Ort.
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Sich blitzschnell informieren -
auf dem AuBenwirtschaftsportal Nordrhein-Westfalen.

Man kann nicht alles wissen. Man muss nur wissen, wo man ftindig wird. Das
AuBenwirtschaftsportal www.nrw-international.de ist eine Fundgrube an
Informationen zum Thema Export — und ein erprobter Lotse, der jeden Inter-
essierten mit vielen ntitzlichen Hinweisen und Links durch die weite Welt der
Ausfuhrberatung navigiert. In einem speziellen ,,Branchen-Lotsen Aufen-
wirtschaft” werden dort beispielsweise alle Branchen mit ihren Grunddaten
aufbereitet, mit ihrer Exportorientierung, ihren bevorzugten Auslandsmérk-
ten, mit auBenwirtschaftsrelevanten Terminen, Messen und Informations-
materialien.

Ein eigener ,NRW.ExportNavigator” fihrt zudem schnell und direkt zu pra-
xisnahen Tipps, nennt auch persénliche Ansprechpartner fur Fragen. Er
zeigt, wo aktuelle Informationen zu bestimmten Léndern, Markten und Aus-
schreibungen zu finden sind. Wie man Kontakte zu Geschéfts- und Koope-
rationspartnern kntipfen kann. Welche Forderprogramme den direkten Weg
ins Ausland erleichtern. Wie man seine Geschéfte im Ausland finanzieren und
absichern kann und vieles mehr. Ein eigener Export-Veranstaltungskalender,
das komplette aktuelle Programm und ein Kompetenz-Check fur Einsteiger
runden das Angebot ab.
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Erfolgsgeschichten am
laufenden Band.

Zum Nachahmen empfohlen:
Best-Practice-Beispiele
aus Nordrhein-Westfalen.
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Best-Practice-Exporteure aus NRW
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Wie man in Paris einsteigt, um in Tokio
grof3 herauszukommen.
Die IBUH SILK aus Kéln

Was vor etwa zwanzig Jahren als kunsthandwerkliches Atelier begann, ist
heute eine begehrte Modemarke fur hochwertige Accessoires: IBUH SILK.
Mit feinen Matzen, eleganten Schals, raffinierten Bandeaux und anderen
Dingen, die man als Frau eben so braucht. Eine Modemarke mit einer Attrak-
tivitat, wie sie in der Modewelt eigentlich nur entsteht, wenn der Laufsteg
nicht gerade ist, sondern gekriimmt. Weil er rund um den Globus reicht.

Der Stoff, aus dem die Exporttrdume sind.

Gabriele Bierich, Inhaberin und treibende Kraft von IBUH SILK, kann den
Durchbruch auf internationaler Ebene heute ziemlich genau datieren: ,Es
geschah im Januar 2008. In Paris, auf der wichtigsten Modemesse tiberhaupt,
der ,Prét-a-Porter”. Genauer gesagt, im Rahmen der , Premiere Classe". Wir
waren vor Ort dank der Kleingruppenforderung des Landes Nordrhein-West-
falen. Dort entdeckten uns die Einkaufer der gro3en japanischen Handler. Und
sie bestellten!” Der Erfolg war so Uberwaltigend, dass IBUH SILK nicht nur in
den Folgejahren gern zurtickkehrte, sondern — nun selbstfinanziert — zusatz-
lich auch die Sommertermine dort wahrnahm. Die vorlaufige Bilanz: Eine
Umsatzsteigerung um mehr als die Hélfte, wovon etwa 60 % auf den japani-
schen Markt zurtckzufthren sind. Merci und Arigato.

IBUH SILK
www.ibuhsilk.com
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Mit Hightech in die Welt hinaus.
N.A.T., die Gesellschaft fir Netzwerk- und
Automatisierungstechnologie mbH aus Bonn

Daten mussen transportiert werden, damit Gerdte kommunizieren kdnnen -
die Grundlage unseres technischen Lebens. Trends auf diesem Gebiet zu hoch-
wertigen Kundenlésungen zu entwickeln — daftir steht N.A.T., die Gesellschaft fur
Netzwerk- und Automatisierungs-Technologie mbH in Bonn. Hier bewegt man
sich in einer Welt aus Boardlevel und Systemprodukten auf der Basis von nor-
mierten, offenen Industriestandards. Die Losungen ftir LAN, WAN und mobile
Netzwerke finden international ihren Einsatz. Die besondere Starke von N.A.T.
liegt in der Kombination hochwertiger, funktionssicherer Hardware mit Soft-
ware, die exakt auf die Kundenbedurfnisse zugeschnitten wird. Eine Kombi-
nation, die zunehmend attraktiv ist fur Unternehmen der Telekommunikation,
der Automatisierung, der Medizintechnik — und das weltweit.

Die wichtigste Schnittstelle von allen: der Mobile World Congress

in Barcelona.

N.A.T. bewegt sich in ,Embedded Markets", d.h. man braucht ihre Produkte fur
das Einbetten in gréBRere System-Zusammenhange, z. B. beim Mobilfunk. Kein
Wunder also, dass einer Prasenz auf der entsprechenden Leitmesse hochste
Bedeutung zukommt. ,,Uns als Mittelstandler hatte ein eigener Messestand
hier in Spanien vor enorme Probleme gestellt”, betont Heiko Korte, Director
Sales & Marketing. ,,Umso dankbarer sind wir fur die Moglichkeit, die uns der
NRW-Gemeinschaftsstand geboten hat. Die Zusammenarbeit mit NRW.Inter-
national war einfach beispielhaft, der ganze Messeablauf ausgezeichnet orga-
nisiert. Das alles war ein Glucksgriff, denn die Teilnahme hier hat 2011 wie auch
2012 enorm viele Kontakte gebracht. Ein Turbo furs Geschaft."

Gesellschaft fur Netzwerk- und Automatisierungs-Technologie mbH (N.A.T.) "x\—
www.nateurope.com 1’1
-
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Zur Kunden-Akquise ans Mittelmeer.
Die Timmermann GmbH & Co. KG aus Dorsten

EI' Timmermann

Deutsches Handwerk und das mondane Leben an der Cote d’Azur — wie geht
das zusammen? Hervorragend, wenn es nach Einschatzung vieler mittelstan-
discher Handwerksbetriebe geht. So sieht es auch Susanne Timmermann,
geschaftsfuhrende Gesellschafterin der innovativen Objekteinrichtungsfirma
Timmermann aus Dorsten, die gemeinsam mit ihrem Mann das mittelstandi-
sche, 27-kopfige Mobelbau-Unternehmen fuhrt.

Sonnige Aussichten, gerade auch im Winter.

Zu zweit haben sich die beiden gelernten Tischlermeister im Januar 2012
einer vertiefenden Marktsondierungsreise nach Nizza angeschlossen, nach-
dem sie mit NRW.International bereits im Vorjahr erste Kontakte im Rahmen
einer Unternehmerreise dort geknipft hatten. ,,Hier herrscht eine erstaunlich
hohe Nachfrage nach praziser, werthaltiger und nicht zuletzt auch ptinktlicher
deutscher Handwerksarbeit,” fasst Frau Timmermann ihre Eindricke zusam-
men. ,Insbesondere auch im Winter, der hier naturlich sehr milde ist. Fur uns
ideal, um unseren CNC-Maschinenpark dann durch Auftrége im AuBBenbereich
noch besser auslasten zu kénnen. Die Reisen sind hervorragend organisiert,
und wir haben schon vielversprechende Kontakte kntipfen kénnen. Ein Auftrag
ist bereits so gut wie unterschriftsreif.“ Der nachste Schritt sieht vor, gezielt
zu akquirieren, und zwar koordiniert mit anderen deutschen Betrieben wie
Sicherheitstechnikern oder Malerbetrieben.

Timmermann GmbH Co. KG Objekteinrichtungen & Innovativer Mébelbau
www.timmermann-objekteinrichtung.de
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Punktlandung im franzésischen Markt.
Die Scheffer Krantechnik GmbH aus Sassenberg

Alles andere als abgehoben ist man in diesem Munsterlander Familienunterneh-
men — obwohl man eigentlich jeden Grund dazu hatte. Denn Scheffer Krantech-
nik ist heute im Bereich der Kranherstellung weltweit einer der erfolgreichsten
Anbieter, das Know-how in immer mehr Werks- und Lager-Hallen sehr gefragt.
Von Automatikgreiferkranen bis hin zu spezieller Transporttechnik fur Feuer-
verzinkereien: Die Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter von Scheffer sind Experten
darin, die vielfaltigen Aufgaben des Hochhebens, Bewegens und Wiederabset-
zens so zu ldésen, dass sie sich optimal in die jeweiligen Produktionsprozesse
integrieren.

»Frankreich — der nachste logische Schritt.”

Ende 2011 nutzte das Unternehmen zum ersten Mal die Chance, auf einem NRW-
Gemeinschaftsstand in Frankreich auszustellen. Anlass war die ,Pollutec” in
Paris, eine wichtige Fachmesse fir Umwelttechnik. ,Unsere Greiferkran-Anlagen
sind wie geschaffen flr den Transport von Biomasse wie z.B. Holzschnitzel,
aber auch fur das Bewegen von Gelbe-Tonne-Mull*, erlautert Geschaftsfuhrer
Jorg Koglin. ,Was soll ich sagen: Wir sind dort so freundlich aufgenommen wor-
den - von Besuchern, Interessenten und nicht zuletzt den NRW.International-
Mitarbeitern — und haben so viele neue Kontakte gewonnen, dass der sofortige
Aufbau einer eigenen Scheffer-Vertretung vor Ort ein Muss war.” Und voila, ein
franzosischer GroBauftrag ist bereits in der Projektierung.

Scheffer Krantechnik GmbH ~ SCHEFFER

www.scheffer.de Krantechnik
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Der Stadt der Zukunft immer naher.
Die RHEINSCHIENE architects GmbH aus Koln

Einige der vielleicht wichtigsten Vordenker Chinas sitzen in KéIn. Im Architek-
turbiro RHEINSCHIENE hat man viele Ideen, wie man die 6kologischen Pro-
bleme der explosionsartig wachsenden Industriestadte Chinas in den Griff
bekommen kann - zugunsten einer nachhaltigen, ressourcenschonenden
Stadtentwicklung. Unter dem Motto ,EcoCity+“ bindelt man in Kéln Vision
und Planung einer neuen Stadt, deren exemplarische Umsetzung einen nach-
haltigen Strukturwandel einlauten soll. Was auf immer starkere Resonanz im
Reich der Mitte stoBt.

Der Durchbruch kam mit der Riickendeckung des Landes.
~Angefangen haben wir vor ein paar Jahren mit der NRW-Kleingruppenférde-
rung. Jetzt, in 2012, einige Messeteilnahmen, Reisen und Gesprachsrunden
spater, haben wir tatsachlich einen Kooperationsvertrag zwischen NRW und
dem Ministerium fur Entwicklung und Reformen der NRW-Partnerprovinz
Shanxi Uber die konkrete Vorbereitung eines EcoCity+-Projekts”, umrei3t Teil-
haber Stefan Schmitz die erfreuliche Entwicklung. ,Ohne die politische und
finanzielle Unterstitzung des Landes NRW ware dies nicht moglich gewesen.
Man muss einfach dranbleiben. Die Chancen liegen in der richtigen Verknup-
fung von chinesischer Politik mit chinesischer Privatwirtschaft. Wenn man
beides im Auge behalt und stets darauf drangt, konkrete Ziele zu vereinbaren,
geht es voran.”

—

/

RHEINSCHIENE architects GmbH ¥ o
www.rheinschiene-architects.de Rhsinschisns
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Auf Tuchfiihlung im arabischen Raum.
Die Barkey GmbH & Co. KG aus Leopoldshéhe

Auch in den arabischen Landern nehmen jene Zivilisationskrankheiten immer
mehr zu, wie sie bislang eher fir die westlichen Industriestaaten typisch sind.
Herz-Kreislauf-Beschwerden und Diabetes lassen die Nachfrage nach leis-
tungsfahigen Analysegeraten der Medizin- und Labortechnik daher dort stetig
ansteigen. Fur diese Gerate ist das 1980 gegriindete Familienunternehmen
Barkey weltweit bekannt. Vorzugsweise arbeitet man bei Barkey mit lander-
spezifischen Distributoren zusammen, um Service und Funktionalitat in der Ver-
wendung vor Ort stets im Blick zu haben. ,Mit einem einfachen Hineinverkaufen
in fremde Markte ist es nicht getan. Als Hersteller technisch anspruchsvoller
Gerate mussen wir Strukturen schaffen, und lokale Partner sollten unsere
hohen Standards teilen und praktizieren”, erlautert Geschaftsfuhrer Christian
Barkey.

Dem Nahen Osten so nahe wie moglich — auf der ARAB HEALTH in Dubai.
Um solche Partner zu finden und zuverldssig einschatzen zu kénnen, hat
sich die Teilnahme an der zweitgréRte Gesundheitsmesse der Welt als ideal
erwiesen. , Die Beteiligung am NRW-Gemeinschaftsstand in Dubai hat fur uns
schon Tradition®, fahrt Christian Barkey fort. ,Alles ist sehr gut organisiert
und erstaunlich kostenginstig. Schon bei funf guten Kontakten lohnt sich der
Besuch. Zudem ersparen wir uns viele Reisen, da wir dort auch immer eigene
Handler treffen.” Nach seiner Einschatzung werden manche arabischen Lan-
der schon bald umsatztrachtiger sein als viele Mérkte in Europa.

Barkey GmbH & Co. KG 3 Barkey.de

www.barkey.de pelerttihles
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Fortsetzung folgt.

Mit einem Back-Office,
dessen Know-how bei immer mehr
Unternehmen gefragt ist.
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Eine exzellente Adresse

Wir sind darauf vorbereitet.
NRW.International.

Seit unserer Grindung im Jahr 2007 haben wir schon viele Projekte organisiert,
um Unternehmen bei der Sondierung neuer Exportmarkte zu unterstitzen. Ein
wertvoller Erfahrungsschatz, der allen zugute kommt, die sich jetzt ebenfalls zu
diesem Schritt entschlieBen. Dazu kommen zahllose Kontakte, die sich im Laufe
der Jahre entwickelt haben, sowie ganz besondere Kenntnisse im Organisieren
von Messebeteiligungen und Unternehmerreisen. Hilfreich bei alledem war und
ist die Einbindung von NRW.International in das dichte AuBenwirtschaftsnetz-
werk des Landes mit seinen Akteuren wie dem NRW-Wirtschaftsministerium,
den Industrie- und Handelskammern, den Handwerkskammern, der NRW.
BANK, aber auch Wirtschaftsférderungsgesellschaften, Verbanden, Clustern
und Landesinitiativen.

Wer’s ausprobiert, kann nur gewinnen.

Der Weg ins Ausland ist oft die groBte Marktchance, die ein Unternehmen
Uberhaupt jemals bekommt. Gerade bei innovativen Produkten, wie sie in den
wichtigen Zukunftsmarkten weltweit gesucht sind, bei Themen wie etwa
Klimaschutz, Energie, Mobilitat, Kreislaufwirtschaft, Ernédhrung, Gesundheit.
Aber auch etablierten Firmen kann die Bereitschaft zum Exportieren die Mog-
lichkeit bieten, fur ihr spezielles Angebot einen Partner zu finden, der neue
Wachstumschancen entstehen lasst. Umso wichtiger ist es daher, das ent-
sprechende Potenzial frihzeitig auszuloten.

Wir kénnen lhnen die Entscheidung zum Exportieren nattrlich nicht abnehmen.
Aber wir kénnen alles daftr tun, diese Entscheidung auf méglichst fundierter
Grundlage zu treffen — mit einem optimalen Startkapital an Kontakten und hilf-
reichen Informationen. Nehmen Sie Kontakt auf mit den genannten Akteuren
des NRW-AuBenwirtschaftsnetzwerks oder besuchen Sie uns auf www.nrw-
international.de. Damit von Anfang an alles auf bestem Wege ist.
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